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La Fundacion Academia
Diplomdtica del Perd (FADP) es
una institucion que brinda
programas de especializacion y
capacitacion académica en
Relaciones Internacionales,
Cooperacion Internacional vy
Protocolo del Estado, orientada
al  fortalecimiento de las
competencias profesionales de
quienes partficipan en la gestion
publica vy privada, en la
cooperacion internacional y en
el desarrollo estratégico de
organismaos nacionales e
internacionales.

Nuestra propuesta académica se distingue por un enfoque
riguroso, actualizado y altamente aplicado, que combina la
excelencia académica con una formacion prdactica
alineada con los desafios reales del entorno nacional e
internacional. En la FADP, la especializacion es personalizada,
participativa y abierta al debate académico, promoviendo el
pensamiento crifico, el intercambio intelectual permanente y
la construccion de redes profesionales de alto valor.

Los programas se disenan y actualizan de manera continuq,
garantizando su pertinencia, calidad y coherencia con las
necesidades formativas de profesionales, institfuciones
publicas, entidades privadas Yy organizaciones
internacionales, en un contexto global en constante
transformacion.



;POR QUE ESTUDIAR
EN LA FADP?
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Enfoque académico integral, con un
compromiso permanente con la excelencia, la
calidad y la mejora continua.

Cuerpo docente nacional e internacional de
reconocido prestigio, infegrado por
profesionales con grados de magister,
doctorado y PhD, y amplia experiencia
académica y profesional.

Flexibilidad y personalizacion de los programas,
incluyendo propuestas académicas a medida,
disenadas para atender los requerimientos
especificos de entidades publicas y privadas.

Amplia y diversa oferta académica, alineada a
las  tendencias contempordneas de las
relaciones internacionales y la cooperacion
global.

Promocidon activa de espacios de networking
estratégico y oportunidades de vinculacion
profesional, fortaleciendo la proyeccion y el
desarrollo de nuestros parficipantes.



JUSTIFICACION DEL
PROGRAMA

En el mundo globalizado, caracterizado por las relaciones econdmicas,
las competencias estratégicas y la cooperacion multilateral entre los
paises, la negociacion internacional se ha posicionado como un
instrumento esencial para la toma de decisiones en aspectos como el
comercio, la empresa, la diplomacia y la politica. Los Estados,
organismos internacionales y corporaciones transnacionales exigen vy
demandan profesionales altamente especializados para conducir
procesos de negociacion que respalden los intereses nacionales del
Estado y de la compania que los ejecuta, con resultados éticos y que
estén articulados a la vision y al plan de desarrollo nacional de cada
pais 0 compania.

El curso de Negociacion Internacional surge como una propuesta
académica de la Fundacion Academia Diplomdatica del Perd ante las
demandas actuales de especializacion a las que se enfrenta el PerU en
los proximos cinco anos. Este curso proporciona una base
tedrico-practica que permite al participante comprender el rol y el
dinamismo de las relaciones internacionales actuales, resaltando los
factores econdmicos, culturales y politicos que influyen en las
negociaciones, aplicando diversas metodologias con el fin de analizary
resolver posibles conflictos que se presenten.

El curso se centra en fortalecer los conocimientos requeridos por los
profesionales en entornos gubernamentales, corporativos vy
multilaterales, impulsando el didlogo en diferentes dmbitos. La
persuasion y el consenso son factores clave para el logro de los objetivos
de las organizaciones.

La propuesta académica integra casos prdacticos, simulaciones vy
gjercicios de negociacion inspirados en situaciones reales, con el
propodsito de desarrollar habilidades de liderazgo, comunicacion
efectiva, gestion de intereses y toma de decisiones en contextos de alta
complejidad y diversidad cultural.



PRESENTACION DEL
PROGRAMA

El curso de negociacioén internacional ofrece a sus participantes las
competencias para comprender, evaluar vy ejecutar los
fundamentos, estrategias y técnicas que son la base estructural de
una negociacion en el contexto actual. El instrumento esencial para
alcanzar acuerdos sostenibles en el tiempo es la negociacion; este
factor clave busca enfrentar los desafios geopoliticos, la diversidad
cultural y los intereses contrapuestos entre Estados, organizaciones y
empresas.

A lo largo del curso, los participantes desarrollardn competencias
clave para preparar, conducir y evaluar negociaciones bilaterales y
multilaterales, considerando los factores politicos, econdmicos,
juridicos y culturales que influyen en la toma de decisiones
infernacionales.  Asimismo, se fortalecerdn las habilidades
inferpersonales necesarias para una comunicacion efectiva, la
gestion de conflictos, el liderazgo y la construccion de consensos en
entornos diplomdticos, empresariales y corporativos.




OBJETIVO GENERAL

El objetivo del curso de Negociacion Internacional es
ofrecer a los participantes una revision integral de las
teorias, estrategias y técnicas de negociacion
internacional, con énfasis en la gestion de intereses
empresariales, estatales y multilaterales en un entorno
global dindmico y competitivo.

OBJETIVOS ESPECIFICOS

Conocer y aprender los conceptos generales de la
1 negociacion y su aplicacion en contextos
infernacionales.

Analizar las variables culturales, politicas vy
2 economicas que influyen en los procesos de
negociacion entre Estados y organizaciones.

Aprender a conducir negociaciones multilaterales

3 y bilaterales aplicando el liderazgo, I«
comunicacion estratégica y la resolucion de
conflictos.

4 Aplicar herramientas y metodologias para Ia
preparacion, ejecucion y evaluacion de procesos
de negociacion complejos.




MALLA CURRICULAR
(Médulol)

Intfroduccion al concepto de negociacion en general y
negociaciones internacionales en particular. Breve resena

historica de procesos de negociacion.

(Médulo 2 >

Fundamentos esenciales de la negociacion.
El arte de la negociacion internacional o el arte de la
diplomacia.

(Médulo 3 >

Base legal y fundamentos de la negociacion nacional y
sus diferencias con la negociaciéon internacional, base del
articulo 33 de la Carta de las Naciones Unidas como
principio esencial de las relaciones entre los Estados.

(Médulo 4 >

Tipos de negociacion y sus fundamentos en el dmbito

infernacional.




MALLA CURRICULAR
(Médulo5>

Diferencias entre la negociacion comercial y la
negociacion para fratados y otros tipos de acuerdos en

materia internacional. Especificidades y desafios de los
procesos de negociacion para la paz.

(Médulo 6 )

Caso prdctico de negociacion 1.

(Médulo 7 >

Caso prdctico de negociacion 2.

(Médulo 8 )

Caso prdctico de negociacion 3.




NUESTRA DOCENTE

Mg. Maria Teresa Belandria

Abogada y candidata a doctora en Ciencias Politicas por la Universidad
Central de Venezuela. Cuenta con una destacada ftfrayectoria
académica y profesional en el dmbito de las relaciones internacionales, el
derecho internacional y los estudios estratégicos de seguridad y defensa.
Posee una Maestria en Derecho Internacional Econdmico y de la
Infegracion por la Universidad Central de Venezuela y mudltiples
diplomados en liderazgo democrdtico, seguridad, defensa y derechos
humanos otorgados por el Centro de Estudios Hemisféricos de Defensa
Williom J. Perry, adscrito a la Universidad Nacional de la Defensa de los
Estados Unidos. Asimismo, obtuvo un Diplomado en Altos Estudios
Internacionales en la Sociedad de Estudios Internacionales (SEl) de la
Universidad Rey Juan Carlos de Espana.

Ha ejercido la docencia en reconocidas universidades y cenfros de
formacion, entre ellos la Universidad Metropolitana de Caracas, la
Universidad Central de Venezuela, el Instituto de Altos Estudios
Diplomdticos “Pedro Gual” y la Academia Militar de Venezuela.
Actualmente, desarrolla actividades académicas en la Fundacion
Academia Diplomdtica del PerU, donde dicta los cursos de Derecho
Internacional PuUblico, Derechos Humanos y Derecho Internacional
Humanitario; ademds de colaborar como profesora invitada en la
Pontificia Universidad Catdlica de Minas Gerais y en el Instituto Rogerio
Greco en Brasil, en materias relacionadas con ciberseguridad, geopolitica
y crimen transnacional.




BENEFICIOS Y
CERTIFICACION

Inicio: martes 07 de julio
Fin: jueves 3 de setiembre
60 horas académicas

@ Modalidad:

———— Clases virfuales en vivo

Frecuencia y horario:
Martes y jueves

de 18:30 a 21:45

DOBLE CERTIFICACION:

o

e

FADP

Fundacién Academia
Diplomatica del Pert

*Para obtener la certificacion, los profesionales deberdn contar con un 80% de asistencia a las clases
del programa, la aprobacién de la totalidad de las asignaturas, trabajos individuales y colectivos.

En caso de que el participante no apruebe uno de los mddulos, se entregard solo un certificado de
asistencia al programa de especializacion.




CONTACTO
WhatsApp:

919 460 121 933 833 840
942 543 586 R 9/8 216 845

Correo: conecta@fundacionadp.edu.pe
Pagina web: www.fundacionadp.edu.pe

Direccion: Avenida General Felipe Salaverry
N° 2409, oficina 201, San Isidro, Lima
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